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SACHWERTSTRATEGIE
IM FOKUS

Sachwertstrategie - Vermégensaufbau mit Direktinvestments
und physischem Gold liegen voll im Trend.

Vorstandsmitglieder Mag. Elham Ettehadieh
und Andreas Fellner, MSc.

Die Partner Bank ist eine Vorsorge-
bank, die darauf spezialisiert ist, in
Partnerschaft mit Finanzdienstleis-
tern Menschen bei ihrer Finanzpla-
nung und beim Aufbau ihrer Vorsorge
zu beraten und zu begleiten. Die Lin-
zer Vorsorgebank blickt auf mehr als
25 Jahre Erfahrung im Veranlagungs-
geschaft mit Wertpapieren zuriick.

Nachfrage nach Beteiligungen an
Top-Unternehmen steigt

Private Anleger fragen vermehrt
direkte Beteiligungen an Top-Unter-
nehmen nach. In Zeiten der Niedrig-
zinspolitik riickt die Sachwertstra-
tegie mehr und mehr in den Fokus.
»,Mit unseren Aktienkdrben konnen
Anleger Miteigentlimer der welt-
besten Unternehmen werden®, sagt
Vorstandsmitglied Andreas Fellner,
MSc. Als Spezialist fiir Vermogens-
verwaltungsprodukte setzt man auf
weltweit filhrende Unternehmen aus

den verschiedensten Branchen wie
Konsumgiiter, Energie, Technologie,
Umwelt und der Telekommunikation.

Vom Konsumenten zum Eigentiimer
»~Mit einem Direktinvestment in
Aktien der weltbesten Unternehmen
wird man, anders als bei Fonds, Mit-
eigentlimer des Unternehmens und
hat absolute Transparenz®, erklart
Private-Bankerin Mag.a Elham Ette-
hadieh. ,Klassische Anlageformen
sind in der anhaltenden Niedrigzins-
politik flr Investoren uninteressant
geworden. Unsere Kunden profitieren
von der professionellen Beratung und
begriiBen ein diversifiziertes Portfolio
aus robusten Unternehmungen®, so
Ettehadieh.

Nachhaltigkeit als Megatrend

im Investmentbereich

Rendite, Risiko und Liquiditat sind
langst nicht mehr alles, wenn es da-

rum geht, sein Geld bestméglich an-
zulegen. Geht es um Anlageentschei-
dungen, legen viele Anleger verstarkt
Wert auf Kriterien der Nachhaltigkeit.
Die Privatbank bietet seit mehr als
25 Jahren Investmentportfolios mit
Schwerpunkt auf Nachhaltigkeit an.
Diese Themen sind aktueller denn je
und riicken immer mehr in den Fokus
von umwelt- und gesellschaftsbe-
wussten Anlegern.

Step-by-Step zu physischem

Gold im Tresor

Gerade in Krisenzeiten punktet Gold
- vor allem aufgrund seiner Wert-
bestandigkeit. So sieht die Bank

Gold als wesentlichen Bestandteil
der privaten Vorsorge und bietet

die Mdéglichkeit, durch regelmaBige
Zukaufe den Goldbestand kontinuier-
lich aufzubauen. Mit einem solchen
Ansparplan profitieren Kunden von
einem moglichen Cost-Average-Effekt
und haben gleichzeitig eine geeignete
Absicherung in ihrem Portfolio. Die
Méglichkeit des ratierlichen Anspar-
plans ist sowohl bei physischem Gold
als auch beim Aufbau eines diversi-
fizierten Aktienportfolios moglich.
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PARTNER BANK

Gemeinsam mehr vermogen

www.partnerbank.at
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